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as magníficas instalaciones de 
Bodegas Nabal, la localidad 
burgalesa de Gumiel de Izán, en 
plena Ribera del Duero, ha sido 
el lugar elegido por Mowers 
Ibérica para la presentación 
del último lanzamiento de  

PATEER Group, los contrapesos RT. 
Los nuevos contrapesos de la gama RT 

de PATEER, marca distribuida en nuestro 
país por Mowers Ibérica, combinan la in-
novación con la estética para ofrecer un 
producto sólido y duradero. 

La presentación de la gama de contrape-
sos RT en España ha sido toda una primi-
cia, pues el lanzamiento a nivel europeo se 
realizará en Agritechnica. De este modo, 
un grupo seleccionado de concesionarios 
de maquinaria agrícola de nuestro país, 
todos ellos clientes de Mowers Ibérica, 

han tenido la oportunidad de 
ser testigos de primera mano 
de las características y venta-
jas de esta innovadora gama 
de equipos. 

Fruto de su continuo 
compromiso por ofrecer pro-
ductos innovadores, de alta 
calidad y accesibles a todos los 
bolsillos, esta gama es la culmina-
ción de los esfuerzos conjuntos de los 
equipos de la marca. Teniendo en cuenta 
las opiniones de los profesionales del sec-
tor, en PATEER han creado y patentado 
este nuevo modelo. La nueva gama de 
pesas RT combina una carcasa exterior de 
polietileno muy innovadora rellena de un 
núcleo de hormigón de densidad variable.

Gracias a la carcasa de polietileno se 
consigue un contrapeso irrompible y tan 
resistente como los de función, mientras 
que su relleno de hormigón mezclado con 
materiales de alta densidad permite conse-
guir un contrapeso con un precio asequible. 

Se trata de un producto que no solo 
cumple con su función principal de propor-
cionar estabilidad y seguridad, sino que 
también incorpora elementos de durabili-
dad y personalización nunca antes vistos 
en su categoría. 

Los nuevos contrapesos están dispo-
nibles en tres tallas diferentes: Mini, Me-
dium y XL, cada uno pensado para cubrir 
una amplia gama de necesidades. La gama 
RT Mini está disponible en 400, 600 y 800 
kg y es ideal para aplicaciones en las que 
el espacio es limitado pero necesitamos 
lastrar convenientemente al tractor. Por su 

La marca de contrapesos PATEER, distribuida en España  
por Mowers Ibérica, ha presentado sus nuevos contrapesos 
de polietileno de la gama RT. Se trata de modelos modernos 
y novedosos caracterizados por un precio asequible y que  
se adaptan a las exigencias actuales. 
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Innovación y estética

4 �La carcasa exterior está fabricada en 
polietileno de alta densidad, un mate-
rial que combina resistencia, una du-
rabilidad excepcional y un manteni-
miento nulo.

4 �Resistente a los golpes, al paso del 
tiempo, las grietas y a las roturas.

4 �Densidad del relleno de hormigón va-
ría en función de los pesos requeridos.

4 �Sus línea estilizada le dan un aspecto 
muy logrado, acorde con la apariencia 
general del tractor actual.

4 �Puede personalizarse con el logotipo de 
la marca del tractor.

4 �Bajo impacto medioambiental.

4 �Precio económico.

4 �Resistente a los cambios de color y du-
radero frente a golpes y arañazos.

La gama ofrece modelos sencillos y mo-
delos que integran un espacio de alma-
cenamiento con tapa abatible en la parte 
superior, los pesos van de 400 a 2500 kg

dePATEERPATEER

RTVentajas
de la
gama
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¿Desde cuándo lleva Mowers Ibérica trabajando con 
Pateer? ¿Cuál ha sido el motivo de comenzar a trabajar  
con ellos?
Llavamos trabajando con Pateer desde el 1 de junio de este 
año. A Jack le conozco desde hace muchos años y siempre he-
mos querido trabajar juntos, pero el tenía su estructura –que ha 
hecho muy buen trabajo–, y no era posible. Sin embargo a este 
buen trabajo comercial, le faltaba la parte de la logística. Y para 
solucionar estas carencias, se ha decido por nosotros. 

¿Qué esperáis de este nuevo producto? 
Lo curioso de este producto es que no se haya diseñado antes, 
porque es una gran idea: es irrompible, como los contrapesos 
de fundido, es económico, como los contrapesos de hormigón, y 
tiene diseño, como todos los contrapesos que se hacen con mol-
de. Por tanto, creo que va a ser una elección clara frente a los 
contrapesos de chapa de los fabricantes locales y va a tener una 
gran aceptación. Se va a aumentar la gama con aletas o con ba-
rras laterales para poder empujar las pacas, por ejemplo.

FrancoFranco
Manuel

Gerente de Mowers Ibérica

Al margen de la presentación de hoy ¿Qué tal está yendo la 
campaña?
Está siendo un año difícil por la caída en la venta de tractores. Al 
fin y al cabo, nosotros nos dedicamos a equipar tractores. Afor-
tunadamente tenemos una gran zona, que incluye toda España, 
Portugal y Latinoamérica, por lo que no somos tan sensibles sólo 
a lo que sucede aquí. Además, nuestra amplia gama de productos 
también nos permite diversificar. Hasta el mes de abril hemos es-
tado por debajo del año pasado, pero a partir de abril las cosas ha 
ido mejorando y estamos ligeramente por encima del año pasado 
en facturación. 

Dentro de vuestra gama, ¿Cuáles son los productos  
más destacados?
Nosotros lo que queremos es darle valor añadido al tractor y en 
este sentido todos los productos que nosotros representamos apor-
tan para conseguir este objetivo. Es difícil elegir uno, puesto que 
cada uno tiene su función y son especiales para ello. Quizá uno de 
los que más rentabilidad ofrecen para el agricultor son los ventila-
dores reversibles Cleanflix, que permiten limpiar de forma auto-
mática los radiadores y trabajar siempre con la ventilación del mo-
tor adecuada, ahorrando es este modo combustible. 

¿Con cuántos concesionarios cuentan?
Nosotros representamos unos productos con los que no podemos 
tener exclusivas, por lo que trabajamos con todos los concesiona-
rios de España. Tenemos acuerdos, en función de los productos, 
con los fabricantes de tractores de todas las marcas y somos pro-
veedores oficiales para sus equipos. 
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La sala de barricas denominada  
“La Catedral” fue el magnífico escena-
rio elegido por Mowers Ibérica para 
la presentación de los contrapesos

Jack Pateer (dcha.) dirigiéndose a 
los presentes mientras destacaba la 
innovación que supone la gama RT
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parte, el contrapeso RT Medium ofrece el 
equilibrio perfecto entre tamaño y presta-
ciones. Está disponible en 4 tamaños (800, 
900, 1.000 y 1.200 kg) y se puede confi-
gurar con cajón de herramientas. Finalmen-
te, los modelos RT XL confieren la máxima 
estabilidad en labores de tiro para los trac-
tores más potentes. Están disponibles en 
1.200, 1.400, 1.600, 1.800 y 2.000 kg y 
también ofrecen la posibilidad de configu-
rarse con cajón de herramientas. En todos 
ellos la carcasa de polietileno de alta resis-
tencia garantiza su durabilidad en condi-
ciones adversas, mientras que la placa per-
sonalizable con la marca del concesionario 
o de la empresa de servicios, ofrecer una 
imagen de profesionalidad y compromiso 
con el cliente. 

La gama de contrapesos RT de grupo 
PATEER, distribuida por Mowers Ibérica, 

¿Dónde está presente Grupo Pateer?
En este momento tenemos cinco fábricas distribuidas en China, 
en Polonia, en Italia, en Francia y en España. Todas ellas son 
fábricas de contrapesos de todo tipo de material (excepto en-
China, que son solo de fundición), como puede ser hormigón u 
hormigón de alta densidad, además de por supuesto, mi nuevo 
“baby”, la gama RT. 

PateerPateer
Jack

Director general de Pateer Group

¿Cómo surge la idea de fabricar este tipo de contrapesos?
Mientras mi hijo estaba haciendo rafting en Noruega, obser-
vé como el “kajak” se golpeaba continuamente y de forma muy 
intensa contra las piedras, con un material, el polietileno, prác-
ticamente irrompible. Por eso pensé que sería la mejor carcasa 
para poder realizar los nuevos contrapesos, una idea que está 
patentada. Gracias a esta combinación podemos dar cualquier 
forma a los contrapesos, haciendo productos modernos que se 
ajustan al diseño de los nuevos tractores. 

¿Qué otros productos fabrica el Grupo Pateer?
Somos fabricantes de todo tipo de contrapesos, esto incluye 
contrapesos delanteros, traseros y de rueda. También fabri-
camos guardabarros y otro tipo de accesorios para tractores, 
como enganches para tiro o enganches automáticos para los 
brazos del tercer punto. Por supuesto, trabajamos con todas las 
principales marcas de tractores. 

¿Por qué eligen Mowers Ibérica para España?
Necesitaba un equipo comercial potente para España y Portu-
gal y Mowers Ibérica, que conoce a todos los concesionarios 
de tractores del país y cuenta con un equipo serio y capacitado, 
era la apuesta perfecta. En este sentido, yo no quería inventar 
la rueda, y Mowers Ibérica está especializada en todo tipo de 
productos para equipar el tractor. 

¿Qué perspectivas tienen para este producto?
Es muy difícil hacer previsiones, y más en un mercado de trac-
tores que está a la baja. Pero yo soy optimista, y más viendo la 
reacción de los distribuidores de grandes marcas de tractores 
que están aquí presentes, como puede ser John Deere o New 
Holland. Todavía no tenemos tarifa de precios, puesto que lo 
que se ha presentado aquí son prototipos, pero puedo asegurar 
que estaremos en un rango medio, completamente asequible. 

¿En qué mercados se ha presentado ya este producto?
La presentación oficial para todo el mundo se llevará a cabo en 
Agritechnica, en Alemania. Sin embargo, ya hemos hecho pre-
sentaciones Italia (para el grupo AGCO), en Francia, en Polonia 
y en España, que la estamos llevando a cabo ahora mismo. 

cubre perfectamente las necesidades y 
demandas de los clientes en cuanto a un 
producto estético con la línea de los trac-
tores actuales, duradero, con la posibilidad 
de contar con cajón de herramientas y ade-
más, a un precio asequible. Una solución 
integral para cubrir las demandas de la 
agricultura moderna. 

En resumen, los contrapesos RT no son 
solo un producto, son una solución integral 
para las necesidades del sector agrícola. 
Con tres gamas diferentes, una carcasa de 
polietileno duradera, una placa personaliza-
ble y una versión con caja de herramientas, 
ofrecen una versatilidad que supera todas 
las expectativas. Su versatilidad, resisten-
cia y capacidad de personalización los con-
vierten en una clara elección para aquellos 
que buscan destacar en un mercado cada 
vez más competitivo. 

Viene de la página 24
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Jack Pateer (Izq.) y Manuel 
Franco brindando durante 
la presentación del evento.
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Para más información  
escanee el código QR 
mowersiberica.com

Enriquece tus cultivos.
TM1000 ProgressiveTraction®

Para aumentar la productividad y el cuidado del medio ambiente, 
Trelleborg actualiza el TM1000 con la tecnología ProgressiveTraction®, 
ganadora de múltiples premios. Diseñado de acuerdo con los 
estándares VF, es un innovador producto que proporciona una flotación 
superior, con el consiguiente menor estrés al suelo e incomparable 
tracción. Protege tus cultivos, como si fueran piedras preciosas. 
www.trelleborg.com/wheels

¿Se ajusta este producto a las 
necesidades de los clientes?
Por supuesto que sí. El sector de los con-
trapesos ha evolucionado muchísimo. 
Antes nadie cambiaba ni tocaba los con-
trapesos. Y ahora, todos los tractores 
grandes que se venden tienen su tripuntal 
delantero y el contrapeso. Por tanto, toda 
innovación en este segmento siempre será 
bienvenida. 

CalvoCalvo
Juan Carlos
Gerente de Hnos. Calvo Almunia
Concesionario Deutz-Fahr en Milagro (Navarra)

¿Qué destacaría de los 
nuevos contrapesos de la 
gama RT? ¿Qué es lo que 
más le ha gustado?
En primer lugar, me gusta 
quien lo vende, porque tene-
mos una relación de hace mu-

chos años. En cuanto al producto en sí, 
creo que puede tener éxito porque no se 
va a encarecer mucho y tiene menos ries-
go de rotura que los tradicionales de hor-
migón, y estará en precio por debajo de 
los de fundición. 

¿Se ajusta este producto, más 
económico pero eficiente, a las 
demandas de los agricultores?
Por supuesto, las demandas son las de pro-
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ductos de mucho peso, para poder lastrar 
los tractores de gran potencia, con una 
gran resistencia a golpes. Y por supuesto, 
si puedes ofrecer eso a un precio más bara-
to, pues siempre será una ventaja.

La posibilidad de personalizar el 
contrapeso ¿Supone una ventaja para 
ustedes?
Bueno, pues es como todo, para mí no es 
algo fundamental, pero entiendo que sí 
puede ser importante para las marcas u 
otro tipo de concesionarios. 

¿Cuál es su relación con Mowers 
Ibérica?
Tenemos una muy buena relación desde 
hace muchos años. Son gente seria que 
tienen un buen stock de productos y con 
los que no hemos tenido nunca ningún 
problema. Prueba de ello es que yo estoy 
hoy aquí. 


